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									    Bạn Làm Giàu – RogerMagnet Chu Du Vào Chốn Bán HàngTrên 50 “ca” kiếm tiền “béo bở” bằng nghề sale được rút ra từ những câu chuyện có thực sẽ giúp bạn:+ Rút tỉa những tuyệt kỹ kiếm tiền từ hai bàn tay trắng của các bậc thầy làm “sale”.+ Thắp tỉa những ý tưởng “sale” cực kỳ độc đáo cho việc kinh doanh của bạn.+ Thôi thúc bản thân bạn, cũng như đội ngũ của bạn liền tay hàn động để tạo ra những ý tưởng kinh doanh hoàn toàn mới lạ xưa nay.+ Lĩnh hội các bí quýêt và chiến lược giao tiếp mạnh mẽ nhất, khiến khách hàng của bạn mát dạ, mở lòng mà mua hàng.Cùng “nhâm nhi” những mẩu chuyện thực cực hayPhá sản ở tuổi 29 và trở thành ông chủ của một công ty trị giá nhiều triệu đô ở tuổi 31, là cách mô tả ngắn gọn nhất về tác giả Roger Konopasek. Roger Konopasek mang lại sự hào hứng và động lực thay đổi cho khán giả và người nghe của mình qua các đề tài thành công, lãnh đạo và sale. Ông cũng là một diễn giả hàng đầu được Power Up group mời sang Việt Nam diễn thuyết.Mục Lục:Dẫn nhậpCon người ai chẳng một lần ra maRogerMagnet gặp một ông lão và nhận được 3 bí quyết bán hàng:- Bí quyết thứ nhất: Định vị được đâu là phương thức bán hàng độc nhất vô nhị của bạn…- Bí quyết thứ hai: Đâu là các giá trị của bạn?- Bí quyết thứ ba: Kích động một sức hưởng ứng mua hàng – tức thấu triệt thuật bán hàng dựa trên ba chiều kích.Thứơc đo thành côngMời dùng xà lách, mời lái xe Benz…Thành công tuyệt vời!Đón một chuyến bayĐiếc bịp!Trở thành kẻ khổng lồ…Thói quen và những sợi xíchyên nghỉ trong không gian!…Stress và lợi nhuậnTín nhiệm là một đòn tấn côngTản bứơc trên bànHoàng tử lợi nhuậnCơ hội được tính bằng tiềnPhế liệu hoá vàngChiến lược vận hàng kiểu mớiNgười nông phu trồng mà không thuĐánh mất mẻ to, đi lo của lẻCho cái bánh, trúng mánh cái lờiKhi đồng tiền lên tiếng…Quả cầu pha lêChém cha cái khó!Phóng tên lửaNgười thợ cẩu bước lên đài danh tiếng……Mời bạn đón đọc.
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                                                                   Bạn Làm Giàu – RogerMagnet Chu Du Vào Chốn Bán Hàng

                                                                                 Chủ Nhật, 25/11/2007Phá sản ở tuổi 29 và thành ông chủ của một công ty trị giá nhiều triệu USD ở tuổi 31, Roger Konopasek – tác giả của hai cuốn sách Chu du vào nẻo thành công và Chu du vào chốn bán hàng vừa được NXB Văn hóa Sài Gòn ấn hành.Roger Konopasek tốt nghiệp đại học ở Áo. Cơ hội đến với ông khi có người mời đi làm việc ở Singapore. Tại đây ông đã thành lập công ty kinh doanh gỗ của riêng mình. Chỉ trong vòng 18 tháng, Roger đã biến công ty của ông thành công ty trị giá hàng triệu USD.Giờ đây đã đến tuổi nghỉ hưu, bằng ngòi bút của mình, Roger muốn giúp người khác hành động và biến ước mơ tạo dựng doanh nghiệp cho riêng họ trở thành sự thật. Tác giả cuốn sách này sẽ có chuyến thăm VN và giao lưu với độc giả VN vào tháng 12 tới.

Tải thêm:   [Tải sách] Chiến Lược Đánh Bại Người Khổng Lồ PDF.

                                                                                Chủ Nhật, 25/11/2007Phá sản ở tuổi 29 và thành ông chủ của một công ty trị giá nhiều triệu USD ở tuổi 31, Roger Konopasek – tác giả của hai cuốn sách Chu du vào nẻo thành công và Chu du vào chốn bán hàng vừa được NXB Văn hóa Sài Gòn ấn hành.Roger Konopasek tốt nghiệp đại học ở Áo. Cơ hội đến với ông khi có người mời đi làm việc ở Singapore. Tại đây ông đã thành lập công ty kinh doanh gỗ của riêng mình. Chỉ trong vòng 18 tháng, Roger đã biến công ty của ông thành công ty trị giá hàng triệu USD.Giờ đây đã đến tuổi nghỉ hưu, bằng ngòi bút của mình, Roger muốn giúp người khác hành động và biến ước mơ tạo dựng doanh nghiệp cho riêng họ trở thành sự thật. Tác giả cuốn sách này sẽ có chuyến thăm VN và giao lưu với độc giả VN vào tháng 12 tới.  T.V  Xem thêm Thu gọn       Bạn Làm Giàu – RogerMagnet Chu Du Vào Chốn Bán Hàng  (VTV Ngày 29/11/2007)”Chu du vào nẻo thành công” và “Chu du vào chốn bán hàng” là của tác giả Roger Konopasek. Anh là

                                                                                (VTV Ngày 29/11/2007)”Chu du vào nẻo thành công” và “Chu du vào chốn bán hàng” là của tác giả Roger Konopasek. Anh là một trong những doanh nhân rất trẻ, đã từng phá sản rồi ngay sau đó xây dựng được một công ty nhiều triệu USD và đang tiếp tục ăn nên làm ra. Điều đặc biệt, xuyên suốt 2 cuốn sách là những câu chuyện vô cùng hài hước nhưng lại chứa đựng rất nhiều ý nghĩa cũng như những kinh nghiệm thú vị. “Phá sản ở tuổi 29 và trở thành ông chủ của một công ty trị giá nhiều triệu đô ở tuổi 31… chỉ trong vòng 18 tháng, Roger Konopasek đã biến công ty chỉ có mình ông thành một công ty trị giá nhiều triệu đô…”. Trong cuốn “Chu du vào nẻo thành công”, tác giả mở đầu bằng những câu: “Phần đông thiên hạ trên đời, thích chui vỏ ốc cho đời nó yên. Chẳng thèm nom dưới, ngó trên, dòm qua, nghía lại đứa tên là Thời”… Konopasek tiếp tục có một ví dụ khá thú vị về diễn viên điện ảnh nổi tiếng Arnold Schwarzenegger, mà phần lớn mọi người biết đến với vai diễn “Kẻ huỷ diệt” như sau: “Diễn giả Steve Chandler, năm 1976, lúc còn là một nhà báo chuyên đề về thể thao, đã thực hiện một cuộc phỏng vấn với chàng lực sĩ thể thình đã giải nghệ… Lúc đó, Chandler hỏi: “Anh dự tính sẽ làm điều gì kế tiếp?” và Arnold đã thản nhiên đáp lại rằng: “Tôi đang dự tính trở thành một ngôi sao đắt giá nhất Hollywood”. Chandler đã cố giấu để không phải bật cười khi nghe Arnold nói vậy. “Cũng giống y như cái cách mà tôi đã sử dụng lúc còn là một vận động viên thể hình”. Arnold giải thích cho điều dự tính anh vừa chia sẻ: “Điều anh cần làm là tạo ra một viễn ảnh về con người mà anh muốn trở thành, rồi sống từng ngày trong cái viễn ảnh đó, như thể nó đã thành hiện thực lúc này rồi”. Nghe có vẻ ngây ngô đến nực cười… Nhưng rồi Arnold không chỉ trở thành một diễn viên đắt giá nhất Hollywood mà còn trở thành thống đốc một bang đông dân nhất nước Mỹ là California.Còn trong cuốn sách thứ 2 “Chu du vào chốn bán hàng” Konopasek lại viết: “Tưởng tượng rằng bạn đang bước vào một phòng trưng bày xe hơi, lòng bạn rộn lên quá chừng khi tận mắt nhìn thấy con xe bấy lâu mình ao ước… Đương nhiên tay bán xe trong cửa hàng cũng thuộc tuýp bán hàng lão luyện, đã nghía bạn nãy giờ và hắn cũng đã đọc thấy ngôn ngữ cơ thể bạn đã thể hiện. Hắn biết bạn đang nhỏ dãi ngắm nhìn chiếc xe và hắn bước tới để làm trò phụ hoạ… ” Xin chào quý ông “hắn mở lời, nụ cười tự tin trên môi, “Chiếc xe quý ông chọn thiệt hết ý! Cho phép tôi dông dài một chút về chiếc xe này. Chiếc này chẳng phải có một, hai hay ba mà là tới bốn cái bánh lận!” Nói đoạn, hắn ngừng một chút, tỏ điệu bộ đắc thắng, và đợi hồi lâu cho mấy cái câu chữ đáng kinh ngạc vừa rồi lắng xuống, hắn tiếp lời: “và mỗi cái bánh xe đều đã được chăm chút gia công kỹ đến độ không thể nào tròn trịa hơn để quý ông sẵn sàng lăn bánh!” Một khoảng lặng đầy hấp lực nữa lại trôi qua, thế rồi hắn tự hào đánh lưỡi cho cái đoạn kết của mình: “Chưa hết! Quý ông chớ có nghĩ rằng nó chỉ có từng ấy chuyện, vì đây mới là điều quan trọng nhất: Tất cả các bánh xe đều chạm đất cùng lúc nên quý ông đây sẽ không thấy mình bị lảo đảo hay lắc lư! Quý ông thấy sao?”. Hắn nở nụ cười chiến thắng trên môi và chỉ còn đợi bạn đặt tay ký ngay tấm séc…Bạn quyết định mua hay không mua chiếc xe đó? Roger Magnet đã đặt câu hỏi này cho cả hàng nghìn người và hầu hết, ai cũng lập tức đáp “Không!” Rồi khi được hỏi tại sao lại quyết định không mua nữa – bởi nói cho cùng thì đó là chiếc xe bạn hằng ao ước mà – thì phần đông lại trả lời rằng cái tay bán hàng đó có cái chi không ổn, hắn rao bán cái thứ rành rành con nít cũng biết. Chính xác! Đa số chúng ta phải cắn răng chịu cảnh rớt giá bởi chúng ta chỉ biết bán những thứ rành rành mà ai cũng biết… Đó là những bài học sơ đẳng đầu tiên mà Roger Konopasek nói cho độc giả trong 2 cuốn sách của mình. Chắc chắn khi gấp 2 cuốn sách này lại, mọi người sẽ thấy mình vừa trải qua một chuyến chu du khá thú vị với những kinh nghiệm và câu chuyện thực tiễn nhiều khi tức cười nhưng lại rất chân thật. Việt Hùng  Xem thêm Thu gọn
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